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		Szczegóły
	
				Kategoria: eBooki		





Jak być szefem, pozostając człowiekiem 

	Miękkie zarządzanie, przejrzyste reguły
	Typologia stylów zarządzania zespołami handlowymi
	Dział, który się opłaca; narzędzia, które działają
	Błędy menedżerów oraz ich podwładnych
	Utrzymywanie stałego poziomu sprzedaży w zmiennych czasach
	Kierowanie zespołem sprzedawców dóbr szybkozbywalnych


Skuteczność dobrego szefa sprzedaży 

Pierwsze wydanie tej książki stworzone zostało z myślą o handlowcach, którzy pracują w warunkach silnej konkurencji rynkowej. Dzięki trafnym spostrzeżeniom i wnikliwym analizom oraz licznym przykładom niejeden menedżer wyszedł obronną ręką z wielu trudnych sytuacji.

 
Minęło trochę czasu. Co się zmieniło? Książka stała się obowiązkową pozycją w biblioteczkach szefów działów handlowych oraz zyskała sobie pozytywne opinie i referencje. To dobra wiadomość. Niestety, jak zwykle jest też i zła - świat ogarnęło spowolnienie gospodarcze, które dotarło także do Polski. Praca sprzedawców stała się jeszcze trudniejsza, a ich przełożeni zmuszeni są do radzenia sobie z kierowaniem zespołem w tych wyjątkowych okolicznościach.

Czas zatem na aktualizację. Przestań z przerażeniem szukać kryzysu i wreszcie staw mu czoła. Uzbrój się w kompendium traktujące o prawdziwych warunkach pracy polskiego przedstawiciela i dyrektora handlowego - o manipulacjach, ciągłym zagrożeniu utratą pracy, ostrej rywalizacji i konfliktach. Przeczytaj książkę o narastającym stresie, spadku wiary we własne możliwości, blokującej działanie recesji - i o tym, jak sobie radzić.

	Dobór właściwych ludzi, nieustanny rozwój, stałe motywowanie, prawidłowe kierowanie.
	Kooperatywny styl zarządzania.
	Sprawne prowadzenie działu w okresie zmian i trudności na rynku.
	Przewodzenie zespołom z branży FMCG.
	Najczęściej popełniane błędy - wpadki handlowców i szefów sprzedaży.
	Wiedza psychologiczna i zarządzanie podczas recesji, wejścia do nowej firmy, spadków wyników sprzedaży, wstrząsów w zespole handlowców.
	Warunki pracy przedstawicieli i dyrektorów sprzedaży w Polsce.


 

Kup teraz

Pobierz darmowy fragmentRozmiar: 420,0 KB
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Inne artykuły w kategorii: - eBooki

	Myśl i bogać się. Jak zrealizować ambicje i osiągnąć sukces. eBook - [26 maj 2018]
	Kapitalizm i wolność. eBook - [19 październik 2017]
	Jak działać sprawnie i skutecznie. eBook - [19 maj 2015]
	W sieci korzyści. Jak wykorzystać LinkedIn w kontaktach zawodowych. eBook - [22 kwiecień 2015]
	Crowdfunding. Zrealizuj swój pomysł ze wsparciem cyfrowego Tłumu. eBook - [17 kwiecień 2015]
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Codziennie promocja 
innej książki !
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Kursy video z serii IT
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Książka z serii Biznes IT
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Książka z serii Marketing
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Książka z serii Finanse
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Książka z serii Kariera





		

	
                    

					

					

	                	
				


			
	


	

         	
	




	
			
							
							
					Najnowsze

						
		
			Prawdziwa głębia OSINT. Odkryj wartość danych Open Source Intelligence
	
	
		
			Twoja firma w social mediach. Podręcznik marketingu internetowego dla małych i średnich przedsiębiorstw. Wydanie IV poszerzone
	
	
		
			Trening spostrzegawczości dla dzieci
	
	
		
			Endometrioza. Nie taka Twoja uroda
	
	
		
			Relacje. Każdy potrzebuje więzi, żeby przetrwać
	
	
		
			Nawyki warte miliony. Jak nauczyć się zachowań przynoszących bogactwo (premium)
	


		

	
				

										
							
					Popularne

						
		
			O serwisie
	
	
		
			Blogowy poradnik młodzieżowy
	
	
		
			Garnek strachu
	
	
		
			Czas Credo
	
	
		
			Czarny humor, czyli o kościele na wesoło
	
	
		
			Zamknij oczy!
	


		

	
				

										
							
					O zdrowiu

						
					
								
														Zdrowie w zasięgu myśli
Wykorzystaj potęgę NLP i afirmacji w kształtowaniu zdrowego stylu życia.
Jest to kolejna publikacja na temat utrzymania zdrowia w sposób naturalny. Ale zmieniamy trochę temat. Po kilku latach doszliśmy do wniosku,...
Więcej w : Medycyna alternatywna
Czytaj więcej...


					
			

					


			

	
				

										
							
					Biznes i kariera

						
					
								
														Start-Up bez pieniędzy
Jak, bez pieniędzy, po prostu zacząć prowadzić biznes, mieć z tego dochody i niesamowitą frajdę?
 
Start-Up - po prostu zacznij!
 
„Start-Up bez pieniędzy" to wyjątkowa książka napisana z dużą dawką humoru. Jej...
Więcej w : E-biznes
Czytaj więcej...
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